Ventes en Espace Rural

Horaires indicatifs
de la formation

Modules généraux

Frangais : 2h30
Histoire-Géographie : thOO
ESC : 3hoo
Mathématiques : 3h00
Anglais : 2h00

EPS : 3h00

Modules professionnels

Economie Sociale et Familiale : 4h00
Sciences Economiques

et Sociales : 2h00O

Biologie-Ecologie : 2h00
Informatique : 2h00

Module d’adaptation

professionnelle : 2h00

Techniques commerciales : 3h00
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Recrutement : aprés la classe de 3

Poursuite d’études

® Bac Pro Services aux Personnes et aux Territoires

® Bac Pro Technique Conseil et Vente

Débouchés professionnels

® Les métiers des services a la personne (enfants et adultes) & domicile ou en
structure

® Les métiers de la vente dans tous types de commerce

® Une formation réalisée dans des conditions optimales (péle services avec
cuisines et poupons pédagogiques, péle vente avec magasin
d’application)
® | ’enseignement professionnel occupe 60% des heures de cours au travers
de disciplines variées :
{0 Economie Sociale et Familiale
0 Education Socio-culturelle
O Techniques Commerciales

$tage : la formation comporte 16 semaines de stage en entreprise sur les 2 ans dans
différents lieux liés aux services & la personnes et au commerce

Les types d’activités

® Services aux personnes (SAP)- en structure ou & domicile
O SAP, tourisme, animation, etc...
O La préparation des repas et le service en milieu familial ou
collectif
O Le confort de la personne (adultes et enfants)

O L'entretien des locaux et du linge

® Accueil et Vente - tous types de commerce (y compris itinérants)
0 La connaissance des produits et/ou des services, de
'organisation, de 'accueil
0 L'approvisionnement et le stockage
{0 La mise en vente des produits et services
O Laccueil de publics

Les modules d’initiative professionnelle

® Comprendre la situation de handicap







